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Polygon Chemie AG (www.polygon.ch) ist, seit 1980, ein innovatives und erfolgreiches 

Handelsunternehmen mit internationalen Spezialitäten aus Europa und Übersee. 

Durch intensive technische Beratung verkaufen wir unsere Produkte in die Kosmetik- 

Reinigungsmittel-, Farben- & Lack- und Metallbearbeitungsindustrie. Im Rahmen einer 

Nachfolgeregelung aufgrund eines bevorstehenden Renteneintritts suchen wir eine 

erfahrene Persönlichkeit als: 

 

Technical Sales & Product Manager (m/w/d)  

 

im Vertrieb von Spezialitätenchemie für Coatings/Farben & Lacke wie z.B.: Lack-

Additive, spezielle UV-Harze und Epoxyharze/Härter für Klebstoffe und (Opto)-

Electronics, ausgewählte Bindemittel, organische Pigmente u.v.m. 

 

Ihre Aufgabe: Verkauf beratungsintensiver chemischer Spezialitäten in der Region 

DACH sowie ausgewählte Key Accounts in Europa. Sie verantworten sowohl das 

bestehende Geschäft als auch den Aufbau von Geschäftsbeziehungen zu neuen 

Zielkunden, wirken aktiv im Produktmanagement mit und führen neue Produkte ein. 

 

Was Sie mitbringen: Sie haben erfolgreich ein Chemiestudium abgeschlossen (PhD 

von Vorteil), bringen fundierte praktische Entwicklungs- und/oder anwendungs-

technische Erfahrung im Bereich Farben & Lacke mit, und verfügen über mehrjährige 

nachweisbare Erfolge im technischen Vertrieb / Außendienst. Sie überzeugen durch 

Ihre Fachkenntnisse und Ihr Auftreten auf allen Ebenen, vom Entwickler bis hin zur 

Geschäftsführung bei Kunden sowie gegenüber Lieferanten. Neben dem persönlichen 

Kundenbesuch nutzen Sie z.B. auch Videokonferenzen, um Ihre Verkaufsprojekte 

umzusetzen und auch Lieferanten zu treffen. Marktintelligenz, Engagement und 

Abschlusssicherheit zeichnen Sie aus. Sie besitzen sehr gute Deutsch- & 

Englischkenntnisse und verstehen sich als Team- & Networker. 

 

Unser Angebot: Sie erhalten ein voll ausgestattetes Home-Office, den notwendigen 

Freiraum mit sehr kurzen Entscheidungswegen, sowie die erforderliche Unterstützung, 

um langfristig erfolgreich tätig sein zu können. Neben einem ansprechenden Fixum 

werden eine attraktive Erfolgsbeteiligung und Geschäftswagen offeriert. 

 

Senden Sie bitte Ihre Bewerbung per E-Mail an cmagnabosco@magnaexecutives.ch.  


